%%H;gonx IA PARA OPERACIONES

GUIA DE DESCUBRIMIENTO

5 Senales de que la IA Puede
Transformar tu Negocio

(No Solo Optimizarlo)

Este no es un checklist de "preparacién técnica". Es una herramienta de

reflexion.

Cada senal representa una oportunidad donde la IA puede crear valor nuevo —
no simplemente automatizar lo que ya haces, sino abrir posibilidades que antes

no existian.

® 5 minutos de lectura d 5 senales + anti-senales &~ Enfocado en oportunidades
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Decisiones que Tomarias Diferente

Pregunta clave: ¢Hay decisiones importantes que tomas con informacién incompleta, tardia,
o basada en intuicion?

Piensa en esos momentos donde dices: "Si supiera X con certeza, haria Y diferente."

La IA no solo analiza datos histéricos — puede revelar patrones que el ojo humano no detecta,
correlaciones entre variables que nadie ha explorado, y predicciones que informan mejor cada
decision.

Reflexiona:

® ¢Qué decisiones se toman "a ciegas" o con datos desactualizados?

® ¢:Donde dependes mucho de la intuicion porque el analisis toma demasiado tiempo?

® ¢:Qué preguntas de negocio "asumes" la respuesta sin haberla validado?

Conocimiento Experto que No Escala

Pregunta clave: ;Hay personas cuya experiencia es critica para operar, pero imposible de
replicar?

No hablamos de documentar procedimientos — eso es Util, pero limitado. Hablamos del criterio
que toma anos desarrollar: saber cuando una situacién es "normal" vs. cuando requiere
atencion, anticipar problemas antes de que ocurran, tomar decisiones rapidas con informacion

ambigua.

La IA puede aprender de ese conocimiento y hacerlo disponible 24/7, en cualquier escala.

Reflexiona:
® ¢Quiénes son las personas "imprescindibles" en tu operacién?
® ¢Qué saben ellos que nadie mas sabe?

® ¢Qué pasaria si manana no estuvieran disponibles?
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Preguntas Sin Respuesta

Pregunta clave: ¢ Qué te gustaria saber de tu negocio que nadie ha tenido tiempo de
analizar?

Cada empresa tiene preguntas estratégicas enterradas bajo la operacidn diaria. Nadie tiene
tiempo de explorarlas porque "el dia a dia consume todo."

La IA puede ser ese analista incansable que finalmente responde las preguntas que importan —
no solo las urgentes.

Reflexiona:
® ¢Qué patrones crees que existen en tus datos pero nunca has podido validar?
® ¢:Qué reportes te gustaria tener pero son "muy complicados" de generar?

® ¢:Qué insights crees que tienen tus competidores que tu no?

Ventajas que Otros Estan Construyendo
Pregunta clave: ;Hay capacidades nuevas que tu industria esta desarrollando y tu no?

La IA no es solo para "eficiencia". Las empresas mas innovadoras la usan para crear productos,
servicios y experiencias que antes eran imposibles.

Esto no es sobre "no quedarse atras" — es sobre construir ventajas dificiles de copiar.

Reflexiona:
® ¢Qué estan haciendo competidores o industrias adyacentes con IA?
® ¢Hay servicios que tus clientes esperan pero tu no puedes ofrecer?

® ¢:Donde podrias diferenciarte si tuvieras capacidades que hoy no tienes?
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Ideas "Imposibles”

Pregunta clave: {Qué ideas has descartado porque parecian muy costosas, complejas, o
simplemente fuera de alcance?

La IA esta redefiniendo qué es posible. Cosas que hace 2 afos requerian equipos completos,
hoy se pueden hacer con una fraccién del esfuerzo.

Muchas veces, el mayor obstaculo no es la tecnologia — es que nadie ha revisado las ideas
"descartadas" con ojos frescos.

Reflexiona:
® ¢Qué proyectos has puesto "en pausa indefinida"?
® ¢Qué harias si el costo/complejidad no fuera un factor?

® ¢Qué te han pedido clientes que tuviste que rechazar?

Anti-Senales: Cuando la IA NO es la Respuesta

Ser honesto sobre esto genera mas confianza que prometer soluciones universales.

x  Tus procesos basicos no estan claros
Si no sabes como funciona tu operacion hoy, agregarle 1A solo amplifica el caos.

x Buscas principalmente "reducir costos"

El mayor poder de la IA esta en crear valor nuevo. Si solo la ves como costo, hay inversiones mas
simples.

x No hay claridad sobre qué decisiones mejorar
"Queremos IA" no es un objetivo — "Queremos predecir X para decidir Y" si lo es.

Estas anti-senales no son permanentes. Son indicadores de que hay trabajo previo que hara que
la IA funcione mejor cuando llegue el momento.
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SIGUIENTE PASO

¢Qué Sigue?

Si reconociste 2 o mas senales...

Hay oportunidades concretas de crear valor con IA en tu negocio.

El siguiente paso no es "implementar IA" — es explorar donde puede generar el mayor

impacto para ti especificamente.

Sesion de Descubrimiento

30 minutos, sin costo, sin compromiso

Profundizar en las senales que identificaste
Explorar qué es posible con la tecnologia actual

Determinar si tiene sentido seguir hablando

christian.ramirez@trybotix.com

trybotix.com

Sin pitch. Sin presion. Solo curiosidad compartida.




